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 – Как компании удается 
сохранять независимость 
на постоянно консолидиру-
ющемся рынке производи-
телей телекоммуникацион-
ного оборудования?

 – Перед нами не стоит за-
дача сохранения незави-
симости. Выбор рыночных 
ниш, являющихся фокусом 
нашего интереса, произво-
дится из расчета макси-
мального соответствия пер-
спективам развития продук-
тового портфеля компании, 
а также нашей компетенции 
в области интеграции. В ус-
ловиях развитого в России 
рынка системной интегра-
ции и достаточно стабиль-
ной клиентской базы в опе-
раторском сегменте такой 
подход находит понимание 
у наших партнеров.

 – За счет чего «Искра-
УралТЕЛ» конкуриру-
ет с глобальными евро-
пейскими, американскими 
и азиатскими вендорами?

 – На любом рынке основ-
ной доход приносят уникаль-
ные идеи. Мы понимаем это 
и активно занимаемся раз-
работкой собственных реше-
ний как на базе непосредс-
твенно ЗАО «ИскраУралТЕЛ», 
так и материнской компании 
Iskratel. Упомянутая конку-
ренция сугубо нишевая. Мы 
сконцентрировались на не-
скольких наиболее актуаль-
ных направлениях и в ряде 
случаев даже создали про-
дукты и решения, объектив-
но лучшие в своих нишах или 
просто уникальные. Вся ис-
тория ЗАО «ИскраУралТЕЛ» – 
это история борьбы за повы-

шение эффективности ин-
вестиций операторов сетей 
связи. Мы используем эво-
люционный потенциал инс-
таллированного оборудова-
ния для продления его жиз-
ненного цикла, обеспечивая 
бесшовную интеграцию сетей 
с коммутацией каналов, пост-
роенных на базе SI2000 в сов-
ременные сетевые архитекту-
ры NGN и даже IMS. Каждый 
продукт разрабатывается как 
элемент целостного решения, 
построенного с использова-
нием стандартных интерфей-
сов, что обеспечивает макси-
мально возможный уровень 
совместимости с оборудова-
нием других поставщиков. 
Важность российского рынка 
для всей нашей группы ком-
паний отражается и в тес-
ном сотрудничестве с отрас-

левыми научными, проектны-
ми и учебными институтами. 
Взаимодействие с регулято-
ром не ограничивается стан-
дартными задачами сертифи-
кации оборудования. Много 
внимания мы уделяем орга-
низации для наших коллег 
обмена опытом с европейски-
ми, прежде всего словенски-
ми, операторами. Все это це-
нят наши партнеры.

 – Какие технологии вы 
предлагаете операторам?

 – Прежде всего – это тех-
нологии доступа. Внедрение 
нового поколения обору-
дования ШПД по техноло-
гии VDSL2 позволит операто-
рам, выбравшим стратегию 
«Долгая медь», полностью 
реализовать преимущест-
ва использования существу-

Рынок производства телекоммуникационного оборудования в ближайшие годы ждут 
серьезные изменения. Все большее значение начинают приобретать программные решения, 
и «на коне» останутся те компании, которые смогут предложить рынку действительно 
уникальные комплексные решения. О возможных путях развития рынка и о том, как компании 
удается выдерживать конкуренцию с зарубежными вендорами, рассказал Михаил ШЕВЧУК, 
руководитель службы маркетинга ЗАО «ИскраУралТЕЛ».
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ющей инфраструктуры рас-
пределительной сети и або-
нентской проводки. С другой 
стороны, новое поколе-
ние мультисервисных узлов 
широкополосного доступа 
SI3000 Lumia ориентирова-
но, прежде всего, на опера-
торов, избравших страте-
гию «Ранняя оптика», пре-
дусматривающую внедре-
ние FTTH-архитектур как 
методом наложенной сети, 
так и путем замещения су-
ществующей инфраструкту-
ры медных абонентских ли-
ний. Рассматривая волокон-
но-оптические сети агре-
гации и доступа в качестве 
«инвестиции в недвижи-
мость», мы являемся сторон-
никами архитектуры «точ-
ка–точка», как наиболее при-
годной к простой надстройке 
активного оборудования в со-
ответствии с возрастающими 
информационными запроса-
ми пользователей.

В части радиодоступа ак-
тивно развиваем линейку 
оборудования WiMAX, рас-
сматривая возможность со-
здания поколения техно-
логически универсаль-
ных (WiMAX/LTE) устройств. 
С точки зрения развития 
элементной базы, такие пер-
спективы уже просматрива-
ются, а вот архитектура сете-
вого программного обеспече-
ния и его функции в данных 
технологиях различаются.

В области систем обслу-
живания вызовов мы скон-
центрировались на внедре-
нии архитектуры IMS, раз-
работке различных прило-
жений – от самых простых 
и привлекательных, таких 
как замещение акустичес-
кого сигнала «Контроль по-
сылки вызова» (в просторе-
чии «Гудок»), до сложных, та-
ких как сетевой CENTREX 
с предоставлением однород-
ной услуги на смешанной IP/
TDM абонентской базе. Много 
внимания уделяем и техно-
логиям конвергенции фик-
сированных и мобильных се-
тей электросвязи – FMC. 
Традиционно для нашей ком-
пании особый интерес пред-
ставляет и тематика СОРМ.

Актуальны также зада-
чи обеспечения взаимодейс-
твия систем централизован-
ного управления сетями свя-
зи с внешними системами 
поддержки операционной 

деятельности и бизнеса – 
OSS/BSS. В этой области мы 
также ведем интенсивные 
работы.

 – Какие направления 
компания планирует наибо-
лее активно развивать?

 – Все основные направле-
ния нашего технологическо-
го развития уже перечисле-
ны выше. Остается добавить, 
что мы интенсивно работаем 
в области оконечного обору-
дования и абонентских шлю-

зов малой и средней емкости. 
Активно развиваем направ-
ление системной интеграции, 
совершенствуем систему обу-
чения пользователей и сер-
висную деятельность.

 – Какие  проекты 
представляются наибо-
лее перспективными 
для компании?

 – Особый интерес для на-
шей компании представляют 
проекты масштабного внед-
рения SIP-телефонии, модер-
низации распределительных 
сетей, в том числе и в архи-
тектуре FTTC с применением 
технологий ETTH или VDSL2 
на абонентском участке, цен-
трализации систем управ-
ления сетями электросвязи 
и автоматизации процессов 
управления предоставлени-
ем услуг, построения сетей 
беспроводного широкополос-
ного доступа по технологии 
WiMAX.

 – Весной 2010 года были 
подведены итоги конкур-
са на частоты 2,3-2,4 ГГц, 
одним из условий кото-
рого было создание сети 
на базе российского обо-
рудования. Есть ли в ли-
нейке «ИскраУралТЕЛ» 
что предложить побе-
дителю конкурса – ОАО 
«Ростелеком», для строи-
тельства WiMAX-сетей?

 – Безусловно. Мы го-
товы предоставить реше-

ние SI 3000 WiMAX, кото-
рое полностью соответству-
ет стандартам WiMAX Forum. 
Компания проходит этап ак-
тивного процесса локализа-
ции производства оборудо-
вания – мы ведем перегово-
ры с российскими произво-
дителями антенн и фидерных 
устройств. Также нашим на-
учным центром ведутся ра-
боты по локализации разра-
боток и доработке програм-
много обеспечения под нуж-
ды российских операторов.

 – «ИскраУралТЕЛ» 
не раз заявляла, что будет 
углублять степень локали-
зации под требования рос-
сийских заказчиков, раз-
вивая производство в РФ. 
Что это даст компании?

 – С одной стороны, лока-
лизация – процесс для нас 
перманентный: разработчи-
ки «ИскраУралТЕЛ» вносят 
вклад в развитие всей про-
дуктовой линейки группы 
компаний. Специфические 
системно-сетевые решения 
(например, такие как СОРМ) 
полностью созданы на на-
шем предприятии. Что каса-
ется развития производства, 
то там, где однозначно пос-
тавлены требования его ло-
кализации, они полностью 
выполняются. Тесное сотруд-
ничество с регуляторами 
и операторами таких сетей 
позволяет нам расширять об-
ласть применения  нашего 
оборудования.

 – Не приведет ли высо-
кая степень локализации 
к удорожанию конечного 
продукта?

 – Вопрос справедливый. 
Однако даже с учетом не-
которого увеличения се-
бестоимости за счет малой 
и средней серийности ло-
кально производимого ап-
паратного обеспечения нам 
удается удерживать конку-
рентоспособную стоимость 
конечного продукта.

 – Можете ли вы спро-
гнозировать, как будет 
развиваться рынок произ-
водителей телекоммуни-
кационного оборудования 
в ближайшие годы?

 – Все большая доля тру-
доемкости и ноу-хау при-
ходится в нашей отрасли 
на программное обеспече-
ние. Соответственно, мож-
но ожидать дальнейшую 
унификацию аппаратно-
го обеспечения и консоли-
дацию рынка его изготови-
телей, усиление давления 
на «больших» производите-
лей со стороны демонопо-
лизированного рынка раз-
работчиков приложений. 
Полагаю, стоит ожидать 
прихода новых крупных иг-
роков, ориентированных 
на «облачное» размещение 
программного обеспечения. 
Дальнейшая консолидация 
операторского рынка будет 
способствовать консолида-
ции и рынка производите-
лей инфраструктурного се-
тевого оборудования.

«Мы в ряде случаев создали продукты 
и решения объективно лучшие в своих 
нишах или просто уникальные»
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Информация о компании
«ИскраУралТЕЛ» – рос-

сийский производитель, 
поставщик телекоммуни-
кационного оборудования, 
решений и услуг. Штаб-квар-
тира компании расположе-
на в Екатеринбурге, кроме 
того предприятие обладает 
обширной сетью филиалов 
и представительств, обес-
печивающей присутствие 
в каждом федеральном ок-
руге. ЗАО «ИскраУралТЕЛ» 
имеет регионально-распре-
деленный отдел продаж, 
службу технической подде-
ржки и проектирования те-
лекоммуникационных реше-
ний, отдел разработки, мон-
тажно-сервисный отдел и 
учебный центр, отдел про-
изводства и управление ло-
гистикой, а также все необ-
ходимые поддерживающие 
подразделения.

ЗАО «ИскраУралТЕЛ»
620137, г. Екатеринбург, 
ул. Комвузовская, 9 а 
тел: +7 (343) 210-6951
www.iskrauraltel.ru


